43 ari Heden
Monter Ove Skregeskov er blandt

virksomhedens mange erfarne
medarbejdere
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Glimtfra50ar
Heden Maskinforretning startede
i 1962 som forhandler af Bukh

traktorer og Vety
mejeterskere

Et godt lerested
19-arige Martin Christensen tager

Stryne-fargen hver dag
til og fra arbejde.
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Stort sortiment

Fra kasketter til k#mpe traktorer
—laes om de mange aktiviteter

i salgafdelingen,
varkstederne
og lageret

-indeiavisen
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Til samtlige jordbrugere



De valgte fremtiden

/A gteparret Else og Kai
Kristiansen har haft man-
ge maerkedage, siden de
for 50 ar siden sammen
lagde grunden til Heden

Maskinforretning A/S.

Pa jubilzaumsdagen kan
de bade se tilbage pa
mange gode ar og se frem
til morgendagens arbejde.

® Mekaniseringen i landbruget havde
for alvor taget fart i 1962, da Else og
Kai Kristiansen skulle velge livsger-
ning. Skulle det vere landbrug som
Kais foreldre, eller skulle det veere
maskinbranchen? Det blev landbrugs-
maskiner, som Kai havde arbejdet med
og havde forstand pé. Og sé& godt sup-
pleret med den administrative og oko-
nomisk indsigt, som Else kunne tilfore
den nystartede virksomhed.

- Jeghavde en landbrugsuddannelse
pa landbrugsskole og havde arbejdet
béde ude og hjemme pd girden hos
mine foreldre, siger Kai Kristiansen.
Derfor 1a det sadan set ligefor, at jeg
skulle veere landmand.

Valgte maskinbranchen

- Jeg kom alligevel i tvivl. Der skulle jo
mange penge til for at etablere sig, og
dem havde vi ikke. S& det blev allige-
vel maskiner til landbruget og entre-
prengrvirksomhed, vi ville satse vores
fremtid pa.

- Vi ledte efter et sted at etablere os,
og valget faldt pa en eldre landbrugs-
ejendom i Heden, siger Else Kristian-
sen. Vi fik ved felles hjelp den gamle
stald lavet om til udstilling og veerk-
sted, og Kai kunne begynde at opsege
egnens landmaend og fa gang i salget.

Else havde fortsat sit arbejde som se-
kreteer for direktoren i Faber i Ryslinge
og passede sd regnskaber om aften-
en.

- Faber var et velrenommeret firma.
Maéske en lidt gammeldags privat virk-
somhed. Omgangstonen var mere for-
mel, end den er i dag, siger Else Kri-
stiansen. Vi sagde »Dex« til direktoren,
men der var meget at lere, som jeg
senere har haft meget gleede af i vores
egen virksomhed.

Styr pa omkostningerne

- Det var mange i maskinbranchen
den gang, vi begyndte i Heden, siger
Kai Kristiansen. Konkurrencen var
hard, men landbrugene var ogsa min-
dre og mange flere end i dag. Vi fik en
god start med pzent salg og arbejde pd
veerkstedet. Else havde styr pa omkost-
ningerne, og vi kunne foretage de nod-

vendige investeringer i
reservedele og veerktoj.

- Vi havde faet en kas-
sekredit i Landbospare-
kassen for Fyn pa 25.000
kroner, forteller Else
Kristiansen. Vi skulle
dog have vore forzeldre
til at kautionere. Der gik
heldigvis ikke sa lang tid,
inden vi havde lidt pa bo-
gen, sa vi bad om, at spa-
rekassen meddelte kautio-
nisterne, at de nu kunne
blive slettet.

- Det morede vi os lidt over, for fami-
lien havde det helt godt med ligesom at
veere lidt med i forretningen.

Valgte fremtiden

I 1970 fik Heden Maskinforretning
Massey Ferguson forhandlingen. Det
var en stor dag for Else og Kai Kristian-
sen. Man indbed til reception, demon-
stration, maskinudstilling og filmfore-
visning, hvor man kunne se det store
maskinprogram i arbejde.

I den anledning blev der i det fynske
omrade udgivet en avis i 10.000 eksem-
plarer, og i en leder skrev Kai Kristian-
sen med overskriften »Vi valgte frem-
tideng, at det mere end nogensinde for
var ngdvendigt at investere i rationelle
og effektive maskiner.

- Det betod meget for os at kunne
blive Massey Ferguson forhandler, un-

Else og Kai Kristiansen har
gennem 50 ar samarbejdet om
ledelse og udvikling af Heden
Maskinforretning A/S. | alle
drene har de dagligt modtes
pa kontoret for at drofte og
lose dagens udfordringer.
Billedet ovenfor er fra 1970,
hvor forhandleraftalen med

Massey Ferguson blev indgaet
og som blev skelsattende for
maskinforretningen.

derstreger Kai Kristiansen. De havde et
godt navn, og de havde potentialet til
fortsat udvikling af gode driftsikre ma-
skiner. Kampen om kunderne var hard
pé den tid. De fleste europeiske lande
havde hver iser en produktion af trak-
torer, pressere og hestmaskiner.

- Tiden har jo vist, at der ikke var
plads til dem alle, og at det kraever et

50 AR

| markeni50 ar

® Da Else og Kai Kristiansen den 15. august 1962 besluttede at starte
en maskinforretning i et lille husmandssted i landsbyen Heden pa
Midtfyn, var der ingen, der kunne forestille sig, at forretningen nu
50 ér senere ville veere en af de store inden for dansk maskinhandel.

Starten var beskeden. Men i takt med landbrugets mekanisering og
sammen med en stab af ukuelige og engagerede medarbejdere, og
med en optimistisk tro pa, at ting kunne lade sig gore, voksede for-
retningen.

Med yderligere ekspansion fremstar den i dag med hovedafdelin-
gen i Heden sammen med afdelingen i Stevning pa Als og service-
veerkstedet i Rudkebing som en moderne maskinforretning, som til

I MARKEN

Jubilaeumsavis
Udgiver:

Heden Maskinforretning A/S
Damtoften 1, Heden, 5750 Ringe
TIf. 62 66 12 30

Redaktion: fulde lever op til kravene og forvetningerne fra nutidens professio-
Lars S. Kristiansen (ansv.h.) nelle landmeend, fritidslandmaend og alle evrige kunder, bade hvad
Soren Bertelsen angar radgivning, produktsortiment, service og effektiv reservedels-
Erik Hansen forsyning.
Leif Hansgaard I denne jubileeumsavis vil vi forteelle lidt om den udvikling, som He-
den Maskinforretning A/S har veeret igennem, og ikke mindst pree-
Produktion: sentere de mange medarbejdere, der star bag virksomheden i dag.
MarkTing* Gennem alle 50 ar har vore leveranderer veeret vigtige samarbejds-

Odensevej 29, 5550 Langeskov partnere og en afgerende faktor for forretningen og betjeningen af
vore kunder. Her i avisen profileres vore mange nuvarende, trofaste
leverandorer.

Vi héber, at sdvel kunder, leveranderer og ovrige samarbejdspart-
nere den 15. august vil give sig tid — midt i en forhabentligt travl tid
med host og forberedelserne af naeste ars afgroder — til at leegge vejen

forbi Heden til vor jubileeumsreception.

Tryk:
OTM Avistrykkeri, Tkast

Avisen er udgivet i forbindelse
med Heden Maskinforretnings
50 drs jubileeum 15. august 2012.
Avisen er udsendt til samtlige
jordbrugere pa Fyn med
omliggende ger, pd Als samt i
det sydestlige Senderjylland

God leselyst — og vel medt 15. august! XEXEXEXEXEXEXX)

Maskinhandler, direktor Lars S. Kristiansen
Heden Maskinforretning A/S
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Else Stockbak Kristiansen
79 ar

Uddannet
kontorassistent.

Arbejder stadig dagligt

i kreditbogholderiet

Kai Stockbaek Kristiansen
81ar
Uddannet landmand.

Arbejder stadig dagligt i
virksomheden,
blandt andet praktiske
opgaver som kersel med f T
reservedele, nummer- e 4
plader osv. B Else Stockbak Kristiansen _
B Kai Stockbzk Kristiansen B Daniel Sindah™
Parret boede indtil 1996i | | Bl Lars Stockbek Kristiansen B Ove Skregeskov ~ 7T
boligen ved forretningen. | |- B Lone Munk Nielsen Bl Hans Henrik Knudsen -~
Boridagivillai Heden B Soren Bertelsen Bl Michael Christensen
B Lars Aagaard El Ole Raun
20000000000 Kaj Erik Hansen B Gurli Rose
H Jesper Brinkmann Bl Jytte Larsen
B Annisette Hansen B Steen L. Hansen
Claus Skjold Bl Arne Hansen
stort marked og store investeringer - Vi har tre bern og syv bernebern, B Jorgen Morkenborg Kristan Aalund
at fastholde en forerposition. Det har som bor i naerheden, og som vi ser me- Stine Baungaard B Torben Andersen
Massey Ferguson vist, de kunne. Devar  get til, siger Else Kristiansen. Vores sgn Lars Nikander Bl Claus Grevegaard
forst og sterst med den lille grd, som Lars gik ind i virksomheden. Det er vi Keld Mikkelsen
alle kender, og har siden veeret blandt meget glade for. Han er nu vores chef, Bent Fakkemohs Folgende var pd ferie. da billedet
verdens forende pd alle omrader. for han er siden blevet direkter i selska- !FckAPeger sen bl?V taget: Erik Magn}lsse.n, Mogens
bet. F}le ndersen Mikkelsen og Poul Erik Mikkelsen
. . emming Rasmussen
Indbygget hab ' ' ) - VoEes daFter Lone Munk Nielsen ser Henrik Sorensen Folgende lerlinge var pa skole,
- I Heden kan vi se tilbage pé et stort. viogsa dagligt, foor hun har med okon(?- B Soren Madsen da billedet blev taget:
salg og mange tilfredse kunder. Og vi mi at gore her pé kontoret. Den tredje Bl Thomas Jensen Andreas Lyngo, Martin Kristensen
kan se, at det valg, vi gjorde for frem- er Hanne Stockbak Petersen, som er Bl Simon Ottosen
tiden, var rigtigt, siger Kai Kristiansen.  praktiserende leege i Odense, og hun | | E Per Toft Efter billedet er taget er endvidere
I 1972 fik Heden Maskinforretning serger godt for at holde os gamle sunde B Tobias Kristensen ansat folgende leerlinge: Elisabeth
fojet et A/S til navnet. Aktierne blev i og raske, lyder det fra parret, der her i B Peter Bomann Qvistgaard (reservedelslageret),
familien og var en fremtidssikring med 50 ars jubileeumséret stadig hver dag B Soren Poulsen Thomas Aagaard og Lars Bonde
et indbygget héb om, at virksomheden virker i virksomheden. Martin Christensen (veerkstedet)
kunne viderefores af nogen fra familien.

I anledning af
Heden Maskinforretning A/S 50 ars jubileeum
vil det gleede os at se kunder, venner og forretningsforbindelser til

i forretningen

Onsdag den 15. august kl. 11.00 - 14.00

Med venlig hilsen
Heden Maskinforretning A/S
Lars S. Kristiansen, Else og Kai Kristiansen
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Gennem de 50 ar er
Heden Maskinforretning
ikke alene blevet
fynsdekkende, men

ogsa jysk efter omradet i
1997 blev udvidet med
opkebet af Stevning
Maskinforretning.

@1 slutningen af 90’erne eskalerede
strukturudviklingen i landbruget hur-
tigere end nogensinde for. Og det satte

At ;'. et F-

Heden Maskinforretning A/S
Adresse: Damtoften 1, Heden,
5750 Ringe

Opretteti 1962, udvideti 1967
med varksted og udstilling

1970 blev opfert nyt 1000 m?
vaerksted, i 1974 en 1770 m?
maskinhal, og i 1983/84 endnu

en maskinhal pa 1200 m>

Samme ar blev lagerbygningen
udvidet med butik og mandskabs-
faciliteter, kursuslokale

Heden i 2012:

7.700 m? bygninger — administra-
tion, salg, udstilling, veerksted,
reservedelslager og butik.
Desuden 3 ha tilhorende jord,
som er bortforpagtet men kan
bruges som demo-areal

47 ansatte

Fra det iﬂtfynske til
Langeland og Als

ogsa sine spor i maskinbranchen, hvor
kravet fra kunderne til udbuddet af ma-
skiner, service og reservedele voksede.

Derfor var det oplagt for den familie-
ejede Heden Maskinforretning A/S at
gribe chancen for at udvide aktivite-
terne, da den bed sig forsti 1997 pa Als
og aret efter pa Langeland.

Til Als
- Vi fandt det rigtigt at udvide uden
for Fyn, og derfor var det en keerkom-
mende lejlighed, da der blev mulighed
for at kebe Stevning Maskinforretning.
Og faktisk handlede forretningen pé
Als med samme produkter, som her i
Heden, forteeller maskinhandler og di-
rekter Lars S. Kristiansen.

- Det var en god og lokal forankret

Stevning Maskinforretning

Adresse: Stevninggade 13, Stevning, 6430 Nordbrog. Opkebt i 1997

Stevningi2012:

3300 m? bygninger — salg, udstilling, veerksted, reservedelslager og butik.
Desuden rades over yderligere en maskinhal, som er udlejet

11 ansatte

forretning, og det har de veeret siden
for os. Der gér jo feerge, sa pa halvan-
den time kan en reservedel fra Heden
veere i Stevning. Det er en fordel ikke
mindst i host.

Samtidig var der ogsd en anden grund
til udvidelsen, nemlig forholdet til le-
verandererne, som netop blev skaerpet
med denne offensive strategi.

Sa Langeland
Den fortsatte som naevnt allerede aret
efter, hvor der kom en henvendelse fra
Knud Serensen & Senner i Rudkebing.
- Vi havde allerede i mange ar handlet
med kunder pa Langeland, og forinden
havde vi kebt Johs. Mellemands forret-
ning i Tullebolle, hvor vi fortsatte med
Deutz-Fahr forhandlingen. Men efter

Rudkebing

Adresse: Ellehaven 4, 5900 Rudkebing
Lejemal i erhvervs-center fra 2010
400 m varksted og kontor

4 ansatte

...........oo-?q_&‘:fu_f

opkebet af MF-forhandleren pa den
strategiske placering for foden af Lan-
gelandsbroen blev de to langelandske
afdelinger sammensluttet.

Imidlertid blev det for to ar siden
besluttet at nedlegge forretningen og
selge bygningerne i Rudkebing, ikke
mindst som en naturlig konsekvens af
den hurtigere »ekspeditionstid« fra He-
den, efter den sydfynske motorvej var
blevet indviet.

Den lokale forankring pa Langeland
er dog fortsat bibeholdt med serviceaf-
delingen i erhvervscentret i Ellehaven
i Rudkebing, hvor der er fast tilknyttet
personale og servicebiler. Og reserve-
dele sendes hver eftermiddag fra He-
den til Rudkebing.
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Hos Heden Maskinforretning finder du P N

sasonens graesmaskiner )

GA 7501 og 8121 river

Med to rotorer og centerskar. De szerlige rivearme giver et
luftigt og ensartet skar, selv ved hgje hastigheder.

FC 313 skarleegger

Den effektive crimper kan indstilles, s& den passer til foderet
ved at a&ndre rotorens omdrejningstal, indstille crimperkam-
men samt justere ledepladen for at laegge et skar eller bred-
sprede.

e Tandem eller 3-D hjulophaeng for perfekt tilpasning til marken.

o Arbejdsbredden kan justeres, s8 den passer til afgrgde-
mangden eller de efterfglgende maskiner.

GA 7501, tandem hjul, 6,85-7,45 m kr. 134.900,-

=

« Affjedringen indstilles hydraulisk (Lift Control®).
2 o Automatisk sikkerhedsudlgser beskytter skarlaeggeren.
—u R A e Hurtigskift af knive er standard.

F

g \ FC 313, 3,11 m kr. 125.900,- Ay

GF 8702 vender

Med effektiv affjedring, som absorberer stgd og bump.

Tilpas marktrykket med Lift Control®

Flere af KUHNs skarleeggere og skivehgstere har Lift Control®,

for at knivbjaelkens marktryk nemt kan tilpasses forholdene.

o Et hgjt hydraulik tryk giver et lille marktryk: Velegnet til
nyséede arealer, fugtig jord og ujsevnt terrzen.

o Et lille hydraulik tryk giver et hgjt marktryk: Velegnet til

jeevne marker.

e Den unikke fingerklokobling og rotorerne er vedligeholdelsfri.
e Store ballondaek bzerer venderen let hen over marken.

GF 8702, arb.br. 8,70 m kr. 122.800,-

GMD skivehgstere 2,67 - 4,35 m

GMD 1010-serien med centerophangt knivbjselke og hydraulisk
’ Lift Control® for hurtig indstilling af marktryk.
S ¢ Helsvejst OptiDisc knivbjaelke giver stor stabilitet.
¢ Ingen olieskift, da den er livstidssmurt for minimalt
vedligehold.
e Knivene har Fast-Fit hurtigskift og hydraulisk sikkerheds-
udlgser, som skaner knivbjzelken.
e Integreret hydraulisk cylinder giver stor frihgjde ved vending.
Priseksempel:

GMD 2810, arb.br. 2,67 m kr. 71.900,-
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Grene gnsker tillykke med jubilaeet

Maxi Flex, montagehandske Hella Rota Compact Skiftengglesaet
Str. 7-11 rotorblink 6"-8"-10"-12"
1950-1041XX Til stangmontering. 1802-635200K
1400-240030

*

SPAR 50,00

2 0 MoMS
Moms

Maxi renggringsmiddel Maxi renggringsmiddel Inverter Fimer T167 150A MATO akku fedtpresser

398
49

8 1ONE
wons

SPAR 33,00

1 Itr. 5 Itr. 230V
1063-450001 1063-450005 Leveres i kuffert

1920-952010

spAR 18,00 JMNINp> SPAR 33,00 ) |SPAR 300,00
3 . pt- . : N

INKL. MOMS
camrm

= 3200 5992°
ooo ll‘ MoOMSs
ﬁ- Bandsurringer med krog Traekksede komplet

L 8,5+ 0,5m B 50 mm 4 m stal 8 mm 4000 mm
% SPAR 44,00
d INKL. MOMS

Brudstyrke 5000 kg 1556-1100008 s §
1570-304010 HFTF TR e
Komplet lygtebjaelke
med 2-kammerlygter, refleks og stik MOMS

SPAR 35,000 | &°  4SPAR 100,00°
1400-970055 zsoomp

INKL. MOMS INKL. MOMS
Tilbuddene geelder fra mandag den 6. august 2012 til og med sendag den 30. september 2012.

med 2 batterier.

Leveres i plastkasse med plads til fedt-
patron

1055-100130K

SPAR 355,00
P~

.....

Alle priser er inkl. eventuelle afgifter. * Sparpris er beregnet i forhold til vejledende priser.

Mere end e-handel

Med Grenes webshop far du meget mere end e-handel.

Vi har gjort det nemt at finde og bestille med overskuelige inddelinger,
forklarende ikoner og favoritlister — og foruden produkter finder du
datablade, vejledninger og visuelle produktoversigter. Og vores sagefunktion
er helt unik...

Du skulle tage og prove!

Bliv oprettet som On-line kunde

Grenes webshop er for dig, der gnsker en nemmere hverdag. Her far du direkte adgang til
bestilling og hurtig levering af flere end 100.000 varenumre. 24 timer i dagnet. 365 dage om aret.
Klik ind pa grene.com/agro og folg vejledningen for oprettelse.
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Butik for landmand
og andet godtfolk

Omsatningen i AGCO-
Shoppen er stot stigende.
Der saelges et bredt udsnit

af arbejdsbekladning,
et stort udvalg af daglige
forbrugsartikler og

pé landevejen mellem Odense og Fa-
aborg sé har vi da ogsa stregkunder,
som lige skal ind og se, hvad vi har pa
hylderne i shoppen, siger Stine Bau-
ngaard.

- De fleste af de speendende varer, vi
har pa hylderne, relaterer sig til livet
pé landet og til "gor-det-selv” folk. En
stor artikel er for eksempel miniature-
landbrugsmaskiner og redskaber, si-
ger Stine Baungaard.

Gode
omstendigheder

Stine Baungaard

27 ar

el-veerkttaj. Butiksbestyrer er Stine Baungaard; hun smutter Butilsansvarlig
Investering i legetoj gerne fra reservedelslageret ud i AGCO-shoppen Efter endt han-
-Det er ofte landmaend, der keber til og hjeelper kunderne. Hun seger ogsa for, at der er delsuddannelse
deres bern eller bernebgrn. Det kan spendende ting pa hylderne, der kan skabe mersalg. i Odense ansat i
® Det sker yderst sjeelden, at der kom- ogsa veere samlere, der bare skal have Der er et godt salg i traktorer og landbrugsredska- Heden i 2005

mer en kunde i AGCO-Shoppen i He-
den efter et par gummistevler og sa
gar derfra med en slutseddel i lommen
pa en ny traktor. Til gengeeld sker det
modsatte ret ofte.

- Vi vil meget gerne vere leverandor
af beklaedning, veerktej og gaveartik-
ler, siger butiksansvarlig Stine Bau-
ngaard.

Stregkunder
- Vi har altid gjne og oren abne for gode
tilbud, der kan matche vores kunders
gnsker og behov.

- Med vores gode placering i svinget

et eksemplar af alt det nye, og som sa
gemmer det i emballagen og naermest
ser pa det som en investering.

- Vores omfattende have- og parkar-
tikler far ogsa nye kunder i shoppen.
De ser sd, at vi har maling, kemi, el-
veerktoj og kompressorer. Nar de nar
de sa bliver opmerksomme pd, hvad
vi i gvrigt kan tilbyde, sker det ikke
sjeldent, at de kober mere end det, de
kom for, eller vender tilbage en anden
gang, fordi de nu ved at vi har et bredt
udvalg.

ber i miniature.

- Der er mange, der kaber gaver — isar julegaver til

bern og berneborn, siger Stine Baungaard.

Det forlyder, at hun overvejer at udvide sortimen-
tet med dukkevogne, rangler og babylegetoj, inden

hun om kort tid gar pa barselsorlov.

Stine Baungaard er formand for bestyrelsen i He-
dens personaleforening, der blandt andet star for
opmarksomheder i forbindelse med kollegernes
merkedage. Gavernes storrelse afhaenger af begi-
venheden. For eksempel er taksten for et kobber-

bryllup kun det halve af et splvbryllup.

| fritiden traenes
puddel-krydsnin-
gen Fiei
agility-trening

Ferierejsen vil ga
til Avernake

Stine bor med
kaeresten Seren
i Nr. Broby

ALPHA evo

kontrol og ingen blinde vinkler.

sprejtedage og -neetter.

www.hardi-alpha.com

HARDI SKANDINAVIEN

HARDI er en verdensomspaendende sprgjteprodu-
cent, der tilbyder en bred vifte af sprejteudstyr, der
passer alle behov for plantebeskyttelse. HARDIs
sprojter er designet til at imedekomme danske land-
meends krav og er produceret i Danmark.

Ergonomi, udsyn og optimering er negleordene for
valget af din naeste selvkerende sprejte. Kabinens
“3-stolpe-koncept” sikrer optimalt udsyn til alle sider.
Med over 320° uhindret udsyn har sprojtefereren fuld

Tonet sikkerhedsglas og smal hjernestolpe fortil sor-
ger for sprajtefererens maksimale komfort pa lange

T
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COMMANDER

HARDI COMMANDER serien er den mest

M
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Verdens bredeste program af sprajter
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Med tanksterrelser pa 3000 eller 4000 | tilbyder
NAVIGATOR preecision, god driftsskonomi og
enkel betjening i en prisklasse, du kan betale.
Med sin brede vifte af topkvalitets-funktioner er
NAVIGATOR det fornuftige valg.
www.hardi-navigator.com

Enkelhed, robusthed og brugervenlighed er
nagleord, der ger betjeningen til en forngjelse og
sprgjtearbejdet effektivt.

HARDI Front Tank tilbyder ekstra kapacitet og
balance.

www.hardi-master.com

Helgeshgj Allé 38
2630 Taastrup
TIf: 43 58 85 00
www.hardi.dk

prisbelennede trailersprajte i verden siden dens
introduktion i 2005. Intelligent udstyr ger sprgj-
ten designet til at imedekomme kravene fra det
moderne professionelle landbrug og veere forrest
i feltet inden for kapacitet, sikkerhed, preecision,
komfort og optimering.
www.hardi-commander.com
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Det hele

beror

- Enten er man ansati to
dage, eller ogsa bliver
man der i hele arbejds-
livet, siger mejetarsker-

monter Ole Raun. Han
har allerede har vaeret
ansat i Heden i mere end
halvdelen af sit arbejdsliv.

® Hosten star for deren. Den 30 fods
MF 9280 Delta Hybrid er kort ud af ma-
skinhuset hos Claus Nielsen pa Nord-
skov ved Ringe. Mejeterskermontor
Ole Raun fra Heden har dbnet for side-
skeermen til den et ar gamle mejetaeer-
sker og skal nu give den et serviceefter-
syn, inden den skal pa hgstarbejde.

Ole Raun er 45 ar og har, siden han
var 19 &r, veeret ansat i Heden Maskin-
forretning A/S. Forst som leerling og
siden som svend.

Ud pa gardene

- Det er en god arbejdsplads, siger Ole
Raun. De fleste af mine kolleger har
veret der i mange ar. Enten smutter
man efter et par dage, eller ogsa bliver
man der resten af arbejdslivet.

pa tillid

- I de 26 ar, jeg har arbejdet i Heden,
er der sket utroligt meget. Maskinerne
er blevet storre, mere komplicerede og
mere driftsikre. Vi ser dem mindre pa
verkstedet. Service, eftersyn og garan-
ticheck sker pa garden, og er uheldet
ude, sa rykker vi ud og far tingene til at
fungere igen.

- Det betyder, at de fleste arbejdsdage
er ude hos kunderne, siger Ole Raun.
Service og eftersyn kan planlegges i
god tid og legges pa dage, hvor det
ikke er pakreevet, at mejeteerskeren el-
ler traktoren er pa arbejde.

Kundens tillid

- Veerkstedsledelsen hjemme har styr
pé, hvad der skal ske, og hvem der gor
hvad. Min arbejdsdag begynder og
slutter som regel i Heden. Sa kan jeg
hente reservedele og hjelpestoffer.

- Den méade at arbejde p4 som mon-
tor beror pa tillid mellem kunde, virk-
somhed og montgr, siger Ole Raun.

- Nér en ny mejetersker er klargjort
og afleveret, har vi fortsat et ansvar for,
at den skaber veerdi for ejeren. Den
skal vedligeholdes efter forskrifterne,
og med rutine og god planlegning sa
kan det ogsa ske med et rimeligt tids-
forbrug.

Tillidsmanden
Ole Raun

Ole Raun er tillidsmand for metalarbejderne i He-
den Maskinforretning A/S. Det er ham, der skal
tage bovlet med ledelsen i pdkommende tilfeelde.

- Det er ikke nogen tung opgave at veere tillids-
mand for veerkstedsmedarbejderne i Heden Ma-
skinforretning, siger Ole Raun. Vi har vore sam-
arbejdsudvalgsmeder, og der bliver problemerne
gerne lgst.

Ole Raun er med i bestyrelsesarbejdet i Dansk
Metals Svendborg-afdeling. Der kan han ese af
sine erfaringer fra omgangen med kolleger og
ledelse.

- Heden er en god arbejdsplads med en forsta-
ende ledelse, siger Ole Raun. Vi har gode og ord-
nede lon- og arbejdsforhold. Selvfolgelig har le-
delsen en stor interesse i, at vi hele tiden er ajour
med udviklingen. Vi har ingen problemer med
kurser og efteruddannelse, og vi er hele tiden pa
forkant med elektronik og veerktej bade pé veerk-
stedet og i servicevognene.

Ole Raun
45 ar

Servicemonter pa
mejetaerskere

Tillidsmand for de
vaerkstedsansatte i
Heden

Med i bestyrelsen
for Dansk Metals

afdeling i Svend-

borg

Gift med Janne og
bor i Allested

Kunde i to generationer

@ Mejeterskermontor Ole Raun ken-
der godt vejen til Nordskov. Godset, der
er fra ar 1700, ligger ikke langt fra He-
den, og han har veeret pé servicebesog
mange gange.

Siden 1997 har ejeren heddet Claus
Nielsen, og han er tredje generation pa
ejendommen. Ole Raun kom der ogsa,
da faderen Erik Nielsen stod for driften.
Det var ogsa Erik Nielsen, der i sin tid

blev kunde hos Heden Maskinforret-
ning. Det har iser veeret traktorer fra
Fendt og mejeteerskere af meerket Mas-
sey-Ferguson, der kom i ordrebogen.

- Vi holder os til Massey Ferguson,

siger Claus Nielsen. Det er solide og
driftsikre hostmaskiner. Der er en god
garanti, og vi er meget tilfredse med
samarbejdet med Ole Raun og hans
bagland.

Ved serviceeftersynet for
Nordskovs MF 9280 Delta
Hybrid skal pa hestarbejde,

udveksles der nyttige

informationer i skyggen

under mejetzerskerens

skarm i maskinhuset pa
det midtfynske gods. Det er
fra venstre medarbejder pa
Nordskov, Torben Hedemann,
mejeterskermontor Ole Raun
og stedets ejer, Claus Nielsen.
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VIF DELTA: KOMPROMISL@S EFFEKTIVITET

www.masseyferguson.dk

A En revolution inden for moderne landbrug: MF DELTA

M ITASRSS . :
‘f (== S - verdens farste hybridmejetaersker med SCR-teknologi
= PURE

“ﬂ" G O I_ D MF DELTA er en synergi mellem konventionel teerskning og rotorteknologi.

fp- A o == Massey Fergusons innovative HYBRID-teknologi er gennemtestet og dokumenteret.

Over 10% lavere braendstofforbrug Optimal kapacitet — minimalt spild
Kompromislgs komfort og effektivitet Alsidig og fleksibel

,//A AGCO Finance:

AGSQ  Markedets bedste finansiering

MASSEY FERGUSON er et globalt varemeaerke under AGCO Corporation. ,//AAGCD v
www.masseyferguson.com | www.agco.dk | Neermeste forhandler: TIf. 36 39 49 59  Your Agriculture Company MASSEY FERGUSON




Vardiforegende

samarbejde og

holdbare lesninger ...........

Heden Maskinforretning
A/S skal vaere det forste
valg, nar det geelder salg
og service. Hurtig og
sikker problemlesning i

saesonen og god planlaeg-
ning og ressourceudnyt-
telse i den stille tid er de
krav, man stiller til sig selv
i virksomheden.

® - Vi har den kapacitet, som travle
dage i marken kraever, siger vaerksted-
chef Hans Henrik Knudsen. Sammen
med veerkfprerne Erik Magnussen og
Jesper Brinkmann udger han leder-
teamet i serviceafdelingen i Heden
Maskinforretning A/S. De kender

kunderne og de 27 varkstedsmedar-
bejderes kompetencer, veerkstedernes
kapacitet og lange arbejdsdages mu-
ligheder.

- Vores afdelinger i Heden, Rudke-
bing og Stevning pd Als rdder over 17
servicevogne og en stab af specialister
til at klare opgaverne, forteeller Hans
Henrik Knudsen. Kunderne forventer
i situationer med maskinstop eller ha-
vari, at vi er pa vej i samme ojeblik, vi
har faet forelagt problemet.

Alt pa hylderne

I de halvtreds ar, Heden Maskinfor-
retning har eksisteret, har man leert
betydningen af at have et reservedels-
lager, der matcher kundekredsens on-
sker og behov.

- 1 99,9 procent af tilfeeldene kan vi
finde pa hylderne, hvad vi ejeblik-
keligt har brug for, supplerer Jesper
Brinkmann. Skulle vi st og mangle en
seerlig del, sa har vi i de tilfeelde hur-
tigt kunnet finde den enten her i lan-
det eller i udlandet. Her i landet har vi

tre-fire ophuggere, der ofte kan klare
de helt usadvanlige reservedele.

Bedre bundlinje

- Vi har hvert ar en vigtig periode, hvor
vi inviteret vore kunder til at tegne
servicekontrakter, siger Hans Henrik
Knudsen. Vi tilbyder rabatter pa tek-
nisk service, som vi typisk leegger i no-
vember og de folgende méneder.

- Sammen med kunden styrer vi sa
de terminer, der er for service og ef-
tersyn. Sa kan vi planleegge rationelt
pa veerkstedet og indkalde i perioder,
hvor landmanden eller maskinstatio-
nen bedst kan undvere maskinen, og
vi far en bedre kapacitetsudnyttelse af
vore verkstedsfaciliteter.

- Det er en win-win situation: Kun-
den far rabat, og vi kan planleegge
tidsforbruget pa veerkstederne, og
begge parter far en bedre bundlinje
pa regnskabet.

Storre driftssikkerhed
Erik Magnussen er med 34 drs anseet-

telse i Heden Maskinforretning den
veerkforer, der har sterst anciennitet.
Han har veeret med til alle de store ud-
fordringer, som gamle og nye forhand-
linger har medfort, og tilkeb af virk-
somhederne pa Langeland og Als.

- Det har veeret speendende at veere
med i udviklingen, hvor ogsa elek-
tronikken har holdt sit indtog bade i
maskinerne, redskaberne og i veerk-
tojet, siger Erik Magnussen. Der har

w

Service med
afveksling

ministrative arbejde i Heden.

Nar Hans Henrik Knudsen har fri, er han ofte i
jagtsesonen at finde i reviret pa4 hjemeen Lange-
land. Her har han med en rolig hand pa jagtriflen
og gerne i ny og na et dyr pa sigtekornet.

Uden for jagtsaesonen satter han riflen i skabet
og gar pa jagt efter veterantraktorer, som er hans
store hobby. Her far han afleb for sin trang til top-
negler og olie pa fingrene til afveksling fra det ad-

De mere afmalte ferier tilbringer han gerne sam-
men med hustruen Jonna. Her er det den storslée-
de svenske natur, der igen og igen drager.

Hans Henrik
Knudsen

46 ar,
varkstedschef

Han har det
overordnede ansvar
for vaerkstederne i
Heden, Rudkebing
Maskinforret-

ning og Stevning
Maskinforretning
paAls

Han er bosati
Rudkebing

Guldsmed”.

pé leengere ferier i omradet.

Graenselos service

Jesper Brinkmann har serviceret landbrugsmaskiner
og redskaber i USA, @sten og i flere af de gamle sovjet-
republikker samt Tyskland og England.

Foruden sine internationale kompetencer og sprog-
feerdigheder har han fra et job i Kirgisistan hjembragt
hustruen Aijan. Hun er faldet godt til og tager dagligt
til Nyborg, hvor hun har sin butik "Garvergardens

Fra sin tid i Sydtyskland har Jesper Brinkmann sam-
men med et par derboende tidligere kolleger og neere
venner et godt jagtterreen. De tyske venner besoger
han flere gange om aret og tager gerne hustruen med

Jesper
Brinkmann

46 ar,
varkforer

Han har ansvaret
for klargering af
nye maskiner

Familien bor
i Hudevad
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Veerkstedsledelsen i Heden Maskinforretning A/S bestdende af vaerkforer Erik
Magnussen, vaerkstedschef Hans Henrik Knudsen og varkferer Jesper Brinkmann.

De rdder over 27 servicemedarbejdere og 17 servicevogne, der er klar til hurtig
udrykning ved maskinstop og havari.

MASSEY F ERGU=

Erik Magnussen

Service
aret rundt

Om Erik Magnussen kunne
man godt tro, at han er en
hjemmefodning efter 34 ars
ansettelse i Heden Maskinfor-
retning A/S, hvor han begyndte
som fejedreng. Fra Allested har
han ikke langt til arbejdsplad- '.I-II
sen og til hjemmebanen, hvor I\
han spiller oldboys fodbold. '.I

52 ar, vaerkforer

Han kom ilare i Hedeni 1978
og blev vaerkforer i 2000

Hans varkstedserfaring raekker
to generationer tilbage

Han bor i Allested

Hustruen Hanne har dog ikke
sveert ved at lokke ham til et
ophold pa et badehotel i Tyr-
kiet neer en solfyldt strand.

undervejs veeret meget nyt at skulle forkundskaber i edb, papeger veerk-

leere. Samtidig er driftssikkerheden og  foreren. De tilegner sig hurtigt alt det — Nu skal jeg ikke yde service,

pkonomien i de nye maskintyper ble- nye. Vi folger ogsd op med efterud- men nyde al den service, som

vet steerkt forbedrede. dannelse. Vore maskinleverandorer der kan leveres pé et godt
Heden Maskinforretning har som har kurser i alt det nye, der kommer hotel.

regel haft tre leerlinge for at sikre pé& markedet, og pa det brede omréde
fremtiden i virksomheden og i bran- benytter vi meget gerne AMU-kurser-
chen. ne.

- Vore lerlinge kommer med gode

AP+ DUAL WHEELS nokicin Kieber 23 ALLIANCE

114657 12

NORDISK DK IMPORT A-S

Vi far din forretning til at rulle
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Stevning Maskin-
forretning pa Als er en

aktiv lillebror i Heden
Maskinforretning A/S.

® Stevning Maskinforretning pé Als er
velkendt af landmend, entreprenorer
og maskinstationer i den gstlige del af
Senderjylland. Forretningen er stiftet
i 1919 kort for genforeningen og har i
hele sin levetid veret en vigtig med-
spiller i udviklingen af landsdelens
landbrug.

- Den udvikling er fortsat og for-
steerket, efter vi blev en del af Heden
i 1997, siger daglig leder i Stevning,
salgskonsulent Bent Hansen. Vi er lil-
lebror i forhold til den 50-arige jubilar.

- Vi er feerre ansatte, men vi har fuldt
program og har monterer, der kan
udfore service pa Als og i den ostlige
del af Senderjylland p& samme gode
made som vore kolleger pa Fyn.

Trofast kundekreds
Bent Hansen er alsinger med en land-
brugsfaglig uddannelse bag sig. Han
er udgéet fra Grasten Landbrugsskole
og videreuddannet pd Nordisk Land-
brugsskole i Odense, hvor handel var et
vigtigt fag.

- Vi har i omrédet fra Padborg til Re-
dekro og Lojt Land og videre til Bro-
agerland og Sundeved en god og trofast

De 10 medarbejdere i Stevning Maskinforretning ensker stifterne
og kollegerne i Heden Maskinforretning til lykke med jubilzet

kundekreds. Omradet har mange plan-
teavlere, og vort mejeterskerprogram
har veeret en succes.

- Mit virke er kundekontakt og salg,
siger Bent Hansen. Nar vi salger nye
maskiner, sa far vi ofte brugt i bytte.
Det kan vi renovere pa varkstedet, eller
vi kan seelge det som det er for eksem-
pel til Polen.

Veerkforer Carsten Iversen, der fulgte
med, da Heden Maskinforretning over-
tog i Stevning, har fire monterer til at

gervice
p°a s\ede

% Daek - faelge - hjul
til alle formal!

Vi har alle verdensmaerker til:

Landbrug, entreprengr, skovbrug, industri, specialmaskiner,
personvogne, varevogne og lastvogne.

Gelsted 64 49 10 63

12

Odense SV Ringe Hjorring Randers Uldum mail:

63173100 62 62 52 52 40361063 86424777 75678300 | ovethi@ovethi.dk
Aulum ‘ Grindsted ‘ Varde Kolding ‘ Sonderborg ‘ Herlufmagle

4026 4062 75324042 75225101 75502370 74461204 236858 92
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BRUGTE LANDBRUGSD/EK
SE WWW.OVETHI.DK

Service

den 15. august 2012.

hjeelpe sig pa veerkstedet og pa udega-
ende opgaver. Der er ogsd en leerling pa
verkstedet.

Fire servicevogn

- Vi har et moderne verksted og fire
servicevogne, siger Carsten Iversen.
To af vore monterer bor pa Sundeved-
siden, hvilket i en akut situation kan
vere en stor hjeelp.

- Vi sender ogsa vore medarbejdere
pé de samme kurser som Heden, sa vi
overalt kan yde den bedste service. Og
da vi er en del af Heden Maskinforret-
ning, kan vores verksted traekke pa de
erfaringer, som de har med hensyn til

service og reparation af moderne land-
brugs- og entreprengrmaskiner.

Det fulde program, som Stevning
tilbyder, omfatter ogsa et reservedels-
lager med tre ansatte under ledelse af
reservedelschef Carsten Henningsen.

- Pa reservedelssiden far vi leverings-
sikkerhed fra Heden, siger Carsten
Henningsen. Dertil kommer, at vi kan
supplere med “dag til dag’-levering
direkte fra AGCO’s hovedlager i Ko-
benhavn. Reservedelslageret har tre
ansatte, der ogsa passer butikken med
arbejdsbekleedning, gaveartikler og el-
veerktoj.

etar.

vogn.

Campist uden trekkrog

Lagerchefen Carsten Henningsen er landmandssen og hjelper gerne til i
foreeldrenes planteavlslandbrug. Han har dog ikke noget gnske om, at land-
brug skal veere hans livsgerning. Han foler, at han med jobbet som lagerchef
i Stevning er kommet pé sin rette hylde.

Han er gift med Helle, og de har forelabig to bern pa henholdsvis seks og

Familien vil gerne campere, men Carsten Henningsen har ingen traekkrog
til sin bil. Enten er den i restordre pa grund af serlig lang leveringstid i green-
selandet, eller ogsa er det selvvalgt at kere uden.

Nar den unge familie skal dyrke deres foretrukne ferieform, som er cam-
ping, er malet indtil videre en campingplads, hvor de kan leje en camping-

Carsten Henningsen
35ar
Lagerchef i Stevning

Fritiden gar med
at hj=lpe til pa
foreldrenes gard
og passe hus og
have hjemme

Campingliveti
narheden af et
badeland trakker
i ferierne

Bor i parcelhus
i Stevning




Kunsten at ramme
ved siden af

Bent Hansen har et peent kundekartotek over Stevning
Maskinforretnings kundekreds. Den skal passes, og den
skal ogsa gerne udvides. De fleste kunder er hjemmeho-
rende i den sydestligste del af det gamle hertugdemme
Nordslesvig.

- Far vi noget godt i bytte pa en ny traktor eller meje-
teersker, sa gar vi ikke af vejen for at ramme ved siden af
vores sedvanlige salgsomrade, siger Bent Hansen.

- Ved hjelp af internettet er vi blevet kendte ogsa uden
for vores revir. Det er ikke leenge siden, at vi solgte en
brugt maskine til en ny kunde pé Sjeelland.

Bent Hansen er alsinger. Han er vokset op pa et land-
brug i Tandslet. I dag bor med hustruen Gitte og to bern
i Sebbelev, hvor de lever med i landsbyens liv.

Bent Hansen
48 ar

Salgskonsulent
i Stevning
Maskinforretning

Gift med Gitte

Fritidsinteres-
ser er handbold
og naturen

lige uden for
ejendommen i
Sebbelev ved
Augustenborg
Fjord.

L]
Trampejeger
] u L]
i fritiden
Veerkforer Carsten Iversen er landmandsen og har
da ogsa et fritidslandbrug pa 30 hektar med plan-

teavl hjemme i Elstrup. Han blev ansat pa vaerkste-
det i Stevning i 1995.

Landmendene pa egnen anser ham ikke som en
konkurrent i erhvervet. I hvert fald kommer de
fortsat med deres maskiner og redskaber til vaerk-
stedet i Stevning.

Maske anser de ham snarere som en god jagtkam-
merat. Han deltager gerne i jagtsasonen i felles
drivjagter, hvor de tramper rundt pa stubmarker
for at skyde en hare.

0000000000000 00000C00COCOCOO[OOS

Carsten Iversen

40 ar
Vearkforer

Gift med Kirsten
ogder er tre born
i ®gteskabet.

Familien er mest
til campinglivet i
ferierne

Bor pa landet
ved Elstrup

AGRARTECHNIK

ASW 253 MULTI 26
26 m? afskubbervogn

TMK 160 bagtipvogn
18 m? bagtipsvogn

TMK 265 Bull bagtipsvogn
23 m? hagtipsvogn

Bl.a. m/affjedret bogie 600/50x22,5

affjedret trek, galv.
. 173.000

TILBUDSPRIS

Bl.a. m/affjedret bogie 550/60x22,5

Bl.a. m/aff|edret bogie 600/55x22,5

affjedret traek, galv.
«. 198.000

TILBUDSPRIS

hydr. bagsmak m.m.
TILBUDSPRIS

«. 129.000
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Salgsfolkene har alle
en landbrugsmaessig
baggrund for at kunne

yde kunderne den
optimale radgivning om
investeringer i nutidens
komplekse maskiner.

® Der tales samme sprog som kun-
derne, nar selgerne fra Heden Maskin-
forretning er i marken i bogstaveligste
forstand. De tre forholdsvis nyansatte
salgsfolk har nemlig alle en landbrugs-
faglig uddannelse og erfaringer som
driftsledere.

- Vi ser det klart som en fordel, at
man selv har haft fingrene i jorden og
kender til de mange problemstillinger
og metoder, som anvendes i moderne
landbrugsbedrifter. Det giver en op-
timale tilgang til den radgivning, som
er pakraevet, nar der skal radgives i for-
bindelse med investering i nyt maski-
neri eller en ny traktor, papeger salgs-
chef Soren Bertelsen.

- Foritiden var maskinerne »hyldeva-
rer«. Traktorerne og redskaber var ens,
sa kunderne matte kobe det, vi havde
pa hylderne. I dag er alle fabrikker or-
dreproducerende, sdledes den enkelte
enhed leveres efter kundens specifikke
behov og enske. Derfor er maskinsalg
i dag langt mere komplekst og teknisk,
og det kraever samtidig, at vi er endnu
teettere pa vore leverandorer.

Staerke relationer

til leverandorer

Strategien hos Heden Maskinforret-
ning er derfor at have fa og gode leve-
randorer. Alle omhyggeligt udvalgt.

- Det giver steerke kompetencer i
forhold til produkterne og i forhold til
samarbejdet med leverandererne, un-
derstreger Seren Bertelsen og naevner
som et eksempel marksprojter.

- Her handler vi kun med Hardi, og
teenker ikke i alternativer. Naturligvis
far vi lebende forespargsler fra produ-
center eller importerer, som vi gerne
vil have os som forhandler. Men vi on-
sker at have langstrakte relationer, og
ved kun at fokusere pa ét produkt har

l | {

Szelgerstaben hos Heden
Maskinforretning —
fra venstre salgschef
Soren Bertelsen,
salgskonsulenterne Arne
Hansen, som gdr pa
pension 1. september,
Jack Petersen, Michael
Christensen, Steen Lerche
Hansen samt forretningens
nestor Kai Kristiansen og
direktor Lars S. Kristiansen.

vi ekspertisen i alle led i forhold til det
péageldende produktomrade.

Hovedprodukter
Salgschef Seren Bertelsen, der i tider-
nes morgen, for 41 ar siden indledte

TMC International GmbH

Friesische Strasse 4| - D-24937 Flensburg
Tel. +49(0)461 500 89 230 - Fax +49(0)461 500 89 23|
e-mail: tmcint@t-online.de
Udyviklingsprocesser
Forretningsudvikling
Lederudvikning og coaching
Salgs- og serviceudvikling
Team building og team udyvikling
Koncepter

Tyskland - Dstrig - Danmark
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karrieren hos Heden Maskinforret-
ning som arbejdsdreng, star for ind-
kebet af maskinerne og dermed ogsa
kontakten til leverandererne. For-
uden Massey Ferguson, som har ve-
ret i forretning lige siden 1970, er det
Fendt traktorer samt mejetaerskerne
og pressere fra AGCO, der er hoveda-
genturet.

I firserne var der en overgang ogsa
forhandling af Deutz-Fahr traktorer
for ikke mindst at have store traktorer
péa »hylderne« og en overgang ogsa
Fortschritt og Claas mejeterskere i
den periode mellem MF selv stop-
pede med mejeterskere — til AGCO
overtog Dronningborg-fabrikken i
Randers.

Foruden AGCO-produkterne er ho-
vedagenturerne hos Heden Maskin-
forretning i dag Kuhn redskaberne og
de ovrige produkter fra Maskinhand-
ler Indkebsringen, Vaderstad redska-
berne, Hardi sprojter, Fliegl vogne,
Bogballe spredere samt det nyeste,
MultiOne minilaessere.

Netop dette seneste maskintiltag er
et led i en storre indsats overfor det
stadig voksende marked indenfor
gronne omrader. Derfor er nu ansat
en yderligere salgsmedarbejder, som
far have- og parkmaskiner som sit
omrade. Pa hele Fyn skal han betjene
kunderne i den offentlige sektor, an-
leegsgartnere, mindre entreprenor-
virksomheder, kirkegardsgartnere,
boligforeninger m.v.

Underto
procent rente

Muligheden for finan-
siering af maskiner
gennem AGCO Finans
har veeret til stor fordel
for bade kunderne og

virksomheden.

® Villigheden og evnerne hos
bankerne til at hjelpe landmeen-
dene med indkeb af nye maskiner
er vanskelig at fa oje pa i disse ar.
Derfor er Heden Maskinforretning
ovenud tilfredse med, at AGCO-
koncernen gennem sit finansie-
ringsselskab, AGCO Finans, kan
tilbyde kunderne meget favora-
ble ldnevilkar. For ojeblikket til en
variabel rente under to procent
for 5-7-arig finansiering af enten
kebskontrakt eller leasing.

- Derfor vaelger mange denne
losning frem for kassekreditten.
Faktisk finansieres i dag over 80
procent af kebene af nye traktorer
og mejetaerskere via AGCO Finans,
forteeller salgschef Soren Bertelsen.

Han oplyser, at ogsa andre maski-
ner og redskaber tilbydes at blive
finansieret gennem AGCO Finans.

©00000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000




I, Nye salgsmetoder

| 64 ar, bor i Vissenbjerg

Gennem de mange 4r i salgsafdelingen har opgaverne sendret karakter for
I ~—__ Z?:ﬁs;:::nsulent—med Nordfyn som Seren Bertelsen. Foruden at lede afdelingen tager salgschefen sig af den
| nere kontakt med leverandererne, markedsferingen og den voksende af-

Ansati 1991 efter mange ar i branchen seetning af brugte maskiner pa nettet.

Uddannet automekaniker

- Udfordringen i forbindelse med salget af de store, nye maskiner er de
Jack Petersen brugte enheder, som kommer i bytte. Men her spiller internettet i dag en
37 ar, bor i @ksendrup stadig vigtigere rolle, og derfor vi mange udenlandske kunder, ikke mindst
Salgskonsulent - med @stfyn som i Baltikum, oplyser salgschefen, som dog ogsa selv fortsat har et par hun-
distrikt drede kunder at betjene.

Ansati2011 - Det er altid en god afveksling at tage i marken, erkender den erfarne ma-
Uddannet agraroekonom, arbejdet 10 ar skinmand.

som driftsleder pa landbrug

Seren Bakby

Michael Christensen Bertelsen
38 ar, bor i Nyrup 57 ar
Salgskonsulent — med Vestfyn og
Nordfyn som distrikt Bori
Ansati2011 Nr. Lyndelse
Uddannet med Gront Diplom,
arbejdet 12 ar som driftsleder pa fynsk Salgschef
landbrugsbedrift

Ansat for 41 ar siden

som arbejdsdreng i
virksomheden

Steen Lerche Hansen
43 ar, bor i Haugbelle pa Langeland
Ansat i 2008, siden 2010 som s=lger

Uddannet driftsleder, har haft egen
malkeproduktionill ar

tilbyder at finansiere dit maskinkeb pa

MARKEDETS BEDSTE
A{ég 0G BILLIGSTE VILKAR!

EINANCE - eksempelvis tilbyder vi i gjeblikket at finansiere:

i

it

Ring eller kom ind i forretningen - sa regner vi et konkret tilbud ud til Dem!

Renten er beregnet pr. 25/6 - 2012

y 50 A
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Tidslinie:

Heden Maskinforretning

® Verksted og lager bygges pa
anden side af vejen (1000m?)

1970

® Far forhandling af Massey
Ferguson traktorer, mejeteer-
skere og industrimaskiner

1972

® Verksted og lager udvides
med 1250 m?

1972

® Firmaet omdannes til A/S

1974
® Malerverksted bygges

1977

® Talia motorfodervogns- ' 19065:
produktion N Stor Bukh udstilles pa Det

_fynske Feellesskue. Bornene er
1977

Lone og Lars Kristiansen.
® Ftablerer EDB - (JDC data -
senere ADP)
1978
® Redskabshal bygges (1750 m?)
1981
® Massey Ferguson stopper
produktion af mejeteerskere
1981
@ Far forhandling af Fortschritt
mejeteersker (fra DDR)
1982
® Fér forhandling af Deutz-Fahr
traktorer sidelobene med MF
1984
® Mejetaerskerhal bygges
1985
® Butik med medelokaler
ovenpa bygges N s
1989 T
® Far forhandling af Claas ' '
mejeterskere pa Fyn

°
1962 —-15/8 °
® Virksomhedens start :
1962
@ Fér Bukh og Vety forhandling s 3
—196_3 ) : r— — - Else og Kai
® Bliver Aktiv og Welger Kristiansen flytter
forhandler ind i husmands-
1965 stedet med syv ton-
® Bliver medlem af Maskin- der land i Heden,
. . og etablerer ma-
handler Indkgbsringen i Vejle skinforretningen i
1967 staldbygningen.
® Udstillingshal ud til
vejen bygges
1968
® Far Hanomag forhandlingen
191:6 8h dlingen af : 1964:  1963: NS
or ar% mgen. d ¢ Maskindemonstration pa Maskinudstilline L«
Dronningborg indledes * marken overfor forretningen ; ASKITIUASTIEAn |
° i haven i den nye
1968 Rl Bukh' D-41 0g en maskinforretning
® Far forhandling David Brown s seks-furet Skjold plov. i Heden. F
¢ Detvar dansk og stort... ’
1970 * Bemcerk forerkabinen.

ez

1965:

Annonce til den lokale avis med
blandet andet 31 stk. traktorer
til salg fra 450 kroner.

1970:
Heden Maskinforretning bliver Massey Ferguson
forhandler. Nyt veerksted pda 1.000 kvadratmeter
opfores pa modsatte side af vejen. BE




Tidslinie:

Heden Maskinforretning

Facaden ud mod Faaborgvej —
med Caltex-benzinstanderne
og det nye vcerksted til venstre.

. 1977: ¢ 1982:
« Fra starten gik salget af Massey Ferguson ¢ I perioden efter Massey Ferguson opgav egenproduktion af meje-
< traktorer og hostmaskiner forrygende. * teerskere, solgte Heden Maskinforretning langt over 100 af de ost-

o tyske Fortschritt maskiner. Nogle af mejetcerskerne korer stadig i
¢ det fynske landskab.

1992:

§ »Uffe i ilden i varmen i Heden«. Sadan lod overskriften i Land-
J n brug Fyn, da udenrigsminister Uffe Ellemann-Jensen i sommer-
4 — | varmen - og efter Danmarks forbehold til Maastricht-aftalen
/e besogte Heden Maskinforretning.
iy

e - il
2012: mf-

Huert ar afvikles et altid velbesogt abent hus
arrangement i begyndelsen af marts mdned.

2009:

Pd marken overfor forretningen afholdtes en stor demonstration, hvor

blandt andet alle AGCO-produkterne, Massey Ferguson, Fendt og
Challenger, som kom til Heden i forbindelse med overgangen til AGCO
Center i 2003 blev vist sammen med de @vnge redskabsforhandllyger

1991

® Lars kommer hjem i firmaet

1991

® Heden selger MF-traktor
nr. 1000

1992

@ Uffe Ellemann i »Ilden i Var-
men i Heden« (EU-afstemning)

1993
® Kober Johs. Mollemand’s
forretning iTullebolle

1994

@ Bliver Massey Ferguson
full-line forhandler
(ogsa mejetaerskere)
Stopper med Claas

1997

® Kober Holger Jensens
Maskinforretning i Stevning

1998

® Kober Knud Serensen &
Senner’s Maskinforretning
i Rudkebing

2000

® Tullebglle og Langelands
Maskinforretning leegges
sammen (opsiger Deutz-Fahr)

2003

@ Bliver AGCO Center — og
dermed ogsé Fendt forhandler

2009

® AGCO-Finance lanceres
i Danmark

2009

® Far forhandling af Challenger

2009

@ Bliver Fliegl importer sammen
med fire andre maskinhandlere
i Danmark

2010

® Langelands Maskinforretning
lukkes (flytter til lejede lokaler
i Ellehaven)

2011

@ Bliver Hardi Service-Partner

2011
® Bliver Vaderstad forhandler

2012

@ Bliver Multi-One importer
sammen med to andre
maskinhandlere i Danmark




produkterne ogsd handler med »fynske«Taarup maskiner.

Fra Heden til »down-under« .....................

Laerlingene Seren Poulsen
og Tobias Kristensen
forlengede leretiden
med et arbejdsophold

i Australien.

® Soren Poulsen fra Solevad ved Tom-
merup og Tobias Kristensen fra Fin-
dinge ved Espe har begge stédet i leere i
Heden Maskinforretning, hvor de nu er
svende pa veerkstedet. De er begge 24
ar.

Seren blev udleert i 2009 og Tobias
i 2010, og begge fik de en enestdende
chance: De fik forleenget leretiden
med halvanden méned med et job i
Australien gennem AGCO, der produ-
cerer Hedens hovedprodukter, Massey
Ferguson og Fendt.

- Det var vores verkforer Jesper
Brinkmann, der mente, at det lige var
noget for os, siger Seren Poulsen. Han
har selv veeret verden rundt og arbejdet
for AGCO. Sa han kendte til mulighe-
derne og opfordrede os til at sege.

- Vi var der ikke samtidig, men vi var
det samme sted, fortaller Tobias Kri-
stensen. Det foregik i staten Victoria i
en mindre by, Shepperton, hos en fa-

'FORUDSIGELIGHED KAN VARE KEDELIG.
MED MINDRE DU IKKE BRYDER
DIG OM OVERRASKELSER.

| modszetning til mineralske olier er skraeddersyede syntetiske olier
meget forudsigelige med fremragende egenskaber. De fungerer i et
bredt temperaturomrade og er flydende ved selv lave temperaturer,
har lavere volatilitet og give bedre beskyttelse mod nedbrydning,
slam og aflejringer. Alt sammen egenskaber, det er rart at kunne
regne med.

Lees mere pa castrol.dk
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milieejet maskinforretning, der er min-
dre end Heden. Vi fik lon i perioden, og
vi var privat indkvarteret. Den dyreste
del er rejsen, som dengang kostede
omkring 6-8.000 kroner. I dag kan det
nok gores noget billigere.

Leerte hurtigt engelsk
- Arbejdsgangene pa veerkstedet i
Australien lignede, hvad vi er vant til i
Heden, siger Soren og Tobias samstem-
mende. Vi havde flinke kolleger, og vi
leerte hurtigt at klare os pa engelsk pa
trods af, at det var begreenset, hvad vi
havde faet med fra folkeskolen.

- Vi leerte at gd pa pub og pa »spot-
light-jagt«, forteeller Seren. Det gar ud

p&, at vi om natten kan spotte et bytte
ved hjelp af projektorer og sd nedleg-
ge det. Det er pelsdyr som reeve, kani-
ner og harer.

- Der var ogsa mulighed for at sta pa
vandski pa seer, supplerer Tobias. Der
er mange, der star pa vandski pa seen,
og det foregar i en ensrettet cirkel spen
rundt. Vi fik ogsa prevet vandski pa en
bred flod. Det er en meget populeer
sport i Australien.

- Vi leerte meget, som vi kan bruge
i hverdagen rent fagligt, og sa har vi i
tilgift faet en oplevelse for livet. Vi kan
kun anbefale andre leerlinge at sege, er
de begge enige om.

Seren Poulsen
24 ar.

Bor i Solevad,
opvokset pa et
landbrug

Landbrugsmaskin-
mekaniker, udlaert
2009

Pa tre maneders
ophold hos australsk
AGCO-forhandler
i2010

Tobias Kristensen
24 ar,

Bor i Findinge,
opvokset pa et
landbrug

Landbrugsmaskin-
mekaniker, udlaert
2010

Pa tre mane-
ders ophold hos
australsk AGCO-

forhandleri2011




Sejler til arbejde hverdag ............................

Den 19-arige lzerling
Martin Christensen tager

dagligt feergen mellem
Stryne og Rudkebing.

® Kan man holde ud at bo pa Stryne
og hver dag skulle pa arbejde pa Midt-

fyn? Martin Christensen kan. Han er
fjerdedrs leerling i Heden Maskinforret-
ning, og hver dag ma han op klokken
fem og med feergen til Rudkebing for at
komme pa arbejde.

Det, der treekker, er en stor keerlighed
til Stryne og ensket om at f& en god ud-
dannelse som landbrugsmaskintekni-
ker.

- Jeg bor hjemme og har altid rodet
med knallerter og biler, og nu traktorer

Martin Christensen
19ar
Bor pa Stryno,

pa nedlagt
landbrug

Pa 4. ar landbrugs-
maskinlerling

i Heden
Maskinforretning

og landbrugsmaskiner, siger 19-arige
Martin Christensen.

Sport og andet tidsfordriv interesse-
rer ham ikke s& meget. Derhjemme er
landbruget nedlagt. Det er braklagt,
med en smule he tilbage.

- Sa nar jeg har fridage og ferier, hjeel-
per jeg til derhjemme, hvor min far dri-
ver en lille entreprenervirksomhed.

Det med at sté tidligt op har Martin
altid veeret vant til. Der er kun skole pa

Stryno til og med fjerde klasse. Derefter
er det med feergen til skolen i Rudke-
bing.

- Nu har jeg féet korekort og bil og
korer hver dag. Det koster en tusse
om méaneden, men er en stor bekvem-
melighed morgen og aften. Iseer i den
morke del af aret.

- Mit gnskejob er nok, nar jeg bliver
udleert til efteraret, at Heden &bner en
afdeling pa Stryne!

—

- din specialist i jordbearbejdning
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MaxiRoll

3 af ringe

o Ekstra udstyr:

5,30-12,30 m

Levelflex
meget tet pa
traktoren.

1,5-6,0m
. e Kan monteres

lamelplanke.

TR D e SE
produkteripa

) P

o Stor kapacitet i
sabedstilberedningen

o Hydraulisk vaegt-
fordeling, stort udvalg

: hydraulisk lamelplanke
o Arbejdsbredde:

o Kraftig frontpakker
med tyngdepunktet

o Arbejdsbredde:

med hydraulisk

CultiMax

e Moderne kulturharve med
7 raekker tender og

' lamelplanke foran.

* 5,50-6,50-8,00-9,00-10,00 m

ho - Ekstra udstyr:

e Hydr. lamelplanke bag

. * 2400 mm fladjernsvalse

: . o Kraftig strigle

| 400 mm rgrpakkervalse
| o Crosskill valse

MiniMax

e Vores mest solgte
hydrauliske tromle.

e Arbejdsbredde: 4,50-16,30 m

MiniMax XL

4 o Arbejdsbredde:
6,30 og 8,30

e Kan som ekstra udstyr
monteres med hydr.
lamelplanke

DAL-BO A/S

Bindeballevej 69,7183 Randbeal
TIf. 75 88 35 00
info@dal-bo.dk
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| 27 ar har chauffer
Claus Skjold fragtet
traktorer og maskiner

til og fra kunder og
forretningens afdelinger.

@ Blandt mange af de erfarne medar-
bejdere sidder én af dem bag rattet i
Heden Maskinforretnings store last-
vogn. Og sover i den, hvis dagspro-
grammet bliver langt, for eksempel nar
der skal bringes en brugt maskiner til
en kunde langvejs fra, eller maske hen-
tes nye maskiner hos en producent.
For Claus Skjold, der har kert hos He-
den lige siden 1985, er lastbilen neer-
mest hans andet hjem, hvilket ogsé

det tydelig ses af den altid renholdte og
velindrettede bil.

- Claus er vor mand ud af til. Han
kommer med kundernes nye grej, og
med hans erfaring kender han de fleste
kunder og deres ejendomme. Og han
hjeelper da ogsa gerne lige med at seette
maskinen i gang, hvis der skulle veere
et par sporgsmal, forteller salgschef
Seren Bertelsen.

- Mange af vore kolleger lejer vogn-
mand ind til maskintransport, men ved
at have egen lastbil med en sa erfaren
chauffor kommer det béde os og kun-
derne til gode.

Foruden levering af nye maskiner og
maske afhentning af ibyttetaget grej
fragtes maskiner mellem afdelingerne
i Heden, Stevning og Rudkebing, lige-
som Claus Skjold i sin efterhanden 10 ar
gamle Volvo lastvogn ogsa henter ma-
skiner og redskaber hos leverandererne.

Claus Skjold
54 ar
Chauffor

Ansat 11. november
1985

Bor i Selt ved Gislev

Heden Maskinforretnings lastvogn her
pa vej til dyrskue med Massey Ferguson
traktorer af forskellig alder og dimension.

J universal-maskine
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Markedes mest
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o Starke motorer
' «-Avanceret hydraulik .
¢ Teleskoparm i




Fendt stortraktorer 800 og 900 Vario

2andt 800 0g 900 Vario har
satinywverdensrekorasjavt
proenastorrororuyg

Fendt tilbyder dig de mest breendstofeffektive trak-
torer nogensinde. Vel at maerke samtidig med at
vi har fastholdt et af Fendts varemeerker: Kraftige
motorer og et stort antal effektive hestekraefter.

Fendt 828 Vario og Fendt 936 Vario med SCR er i skrivende
stund fungerende verdensmestre i det absolut laveste die-
selforbrug i en DLG PowerMix test nogensinde i deres re-
spektive klasser.

En veesentlig arsag til denne succes er kombinationen
af Fendts innovative SCR motorteknologi med AdBlue’™
udstgdningsbehandling og den effektive Vario transmissi-
on. Det betyder rigtig meget i praksis. Saledes kan landbru-
geren spare helt op til 71 kr. i timen pa en Fendt 936 Vario.

Prov selv at regne efter, hvad det betyder i kroner/grer for
dig set over et ar - eller tre!

,//AAGCO

Your Agriculture Company

Eksempler pa besparelser:

FENDT 828 VARIO
DLG PowerMix g/kWt..........cccccveeeeesssssssnnnns 245
Besparelse diesel i forhold til

FENDT 936 VARIO
DLG PowerMix g/kWHi.........cccceeeeeevssssssnnnnnns 240
Besparelse diesel i forhold til

gennemsnit af testede traktorer .......... kr. 86 gennemsnit af testede traktorer ............. kr. 61
OmMkostning AdBIUE .........ccevvveerrrssssssssses kr.15 OmMKkostning AdBIUE ....ueeeeeeevvenerrssssssssns kr.10
Besparelse pr. time ca. ......coccoecuvvueenscneee kr. 71 Besparelse pr. time ca. .....cceececncureenecs kr. 51

Ved en arlig driftsperiode pa i alt 1.000 timer
betyder det i praksis en

ARLIG BESPARELSE PA kr. 51 .000!

Ved en arlig driftsperiode pa i alt 1.000 timer
betyder det i praksis en

ARLIG BESPARELSE PA  kr. 71 .000!

Forudsaetninger:

Ombkostning kr. 6,5 pr. liter diesel, kr. 3,3 pr. liter AdBlue”. Fendt 828 Vario: 7% AdBlue™-forbrug

i forhold til dieselforbrug. Fendt 936 Vario: 8,6% AdBlue’-forbrug i forhold til dieselforbrug.
Omregningsfaktor fra DLG PowerMix resultat til dieselforbrug I/time:1 g/kWt = 0,173 liter/time
ved 205 kW med 70% udnyttelse. 1g/kWt = 0,223 liter/time ved 265 kW og 70% udnyttelse.
Kilde: Datablad DLG PowerMix, november 2011, Datablad DLG PowerMix, februar 2011

FJIS

co.dk - TIf. 36 39 49 59 henviser til nermeste forhandler

’ AGCO Finance:
//A Markedets

AGCR bedste finansiering

Corporation - www.fendt.com - www.a
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Lav rente og
leasing gav loft

- Man ensker sig ikke
kriser, men nar de kom-
mer, sa kan de vaere med
til at rydde op og forbedre

forretningsgrundlaget,
siger Lone Munk Nielsen,
der er ekonomiansvarlig
i Heden Maskin-
forretning A/S.

@ - Krisen lagde ogséd pres pa ekono-
mien hos os, siger Lone Munk Nielsen,
medejer og pkonomiansvarlig i Heden
Maskinforretning A/S. Det kan maerkes
pa salget og den daglige drift, men der
er ikke noget, der er sa galt, at det ikke
er godt for noget.

Der er fire damer i pkonomiafdelin-
gen. De deler opgaverne og supplerer

hinanden. Ingen er dog i tvivl om, at
den seerlige dnd, der hersker pa kon-
toret, skyldes Else Kristiansen, der
sammen med Kai Kristiansen for 50
ar siden lagde grunden til virksomhe-
den.

Tet samarbejde

- Vi ser min mor naesten hver dag pa
kontoret, og vi arbejder tet sammen
alle fire. Gurli Rose, Jytte Larsen og jeg
er den faste stab, der sorger for regn-
skaber, timesedler, lonudbetalinger og
hvad der i ovrigt herer til gkonomisty-
ringen.

Lone Munk Nielsen er gift med en
bankmand, og hjemme ved keokken-
bordet i Langeskov er der i de senere ar
blevet talt meget om bankernes gene-
rositet og uheemmede trang til vaekst,
der forst forte til store prisstigninger pa
jord og var direkte drsag til et helt for-
rykt ejendomsmarked.

- Heldigvis indfandt krisebevidsthe-
den sig hurtigt hos os og vore leveran-
dorer, siger Lone Munk Nielsen. Land-
mandenes behov for service pavirkes

jo ikke direkte af krisen, heller ikke
deres behov for nye og bedre maskiner.

Fornuftig leasing
- Der kunne vi sé treede til med gode

finansieringstilbud gennem AGCO Fi-
nans. Renten har veret lav, men ban-
kerne har jo bare ikke haft penge til at
lane ud og slet ikke til landbruget.

- Vi er glade for at have denne mulig-

Lone Munk Nielsen
52 ar

Okonomiansvarlig

Bankuddannet
Vokset op med
virksomheden

Tidligere fodboldspiller
og nu morgenleber pa
10 kilometer-distancen
Familien bor i Langeskov

end chefen

Kom et kvarter senere

En eftertragtet plads

Jytte Larsen er faldet godt til i Heden Maskinforretning. Heldigvis. Hun blev
ansat som 18-arig i 1973 uden at have sogt stillingen. Hun havde gaet pa
handelsskole i Svendborg, s& nu syntes foreldrene, at det var pa tide, at
Jytte fik et arbejde.

Hendes far kontaktede Kai Kristiansen i Heden, og de to blev enige om, at
Jytte kunne begynde til den forste. Sa var det pa plads. Forelebig har hun
veeret en del af teamet i administrationen i 39 ar.

- Det er en dejlig arbejdsplads med mange spendende opgaver, siger Jytte
Larsen. At veere med i en virksomhed, der vokser, og hvor der er et godt
sammenhold, er meget veerd.

- Jeg tager mig af bogfering, fakturering og ménedslen. Jeg skal ogsa holde
oje med, at betalingerne fra kunderne kommer som aftalt. Undertiden skal
der rykkes. Vi har eksempler p4, at landmandenes EU-tilskud bliver forsin-
kede pa grund af fejl i dokumenterne, s ma vi prove at finde en lgsning.
Jytte Larsen er gift med Bjarne. Der er to bern i eegteskabet, en datter pa 32
der er SOSU-assistent, og en son pa 28, der er landmand.

0000000000 0O0O0CO
Jytte Larsen

57 ar

Lone Munk Nielsen er tvilling og sester til Lars Kristiansen. Hun er fodt et
kvarter senere end sin bror. Det privilegium har hun fastholdt ogsa efter,
at hun er blevet medejer af aktieselskabet, hvor broderen er direktor. Hun
lader ham gerne beholde forspringet ved arbejdsdagens begyndelse.

Lone Munk Nielsen er bankuddannet, og med den ballast vendte hun
hjem til Heden Maskinforretning i 1996. Her fik hun en grundig indfering i
virksomhedseokonomi og ledelse hos sin mor og far, Else og Kai Kristiansen.

- Det 14 maske i kortene, at jeg og min tvillingbror Lars skulle ind i virk-
somheden. Det var ikke blevet sagt direkte til os, men vi er vokset op med
forretningen. Vi boede der jo og s vore foreldre pa arbejde og efterhanden
en voksende skare af flinke medarbejdere komme til.

- Vi fik ogsa tidligt pligter. Vi skulle hver fredag gore kontorerne rent. Og
det var hver fredag. Ikke noget med skulle med en bus til Odense. Arbejdet
forst. N&, men sa kunne vi af og til ogsa blive tilbudt at blive kert ind til byen
af en af vore foreeldre.

Har vaeret i virksomheden som
kontorassistent i 39 ar.

Har fastholdt en ugentlig
fridag, fra bernene var sma.
Det nyder de to bernebern,
der siden er kommet til,

nu ogsa godt af

Noget af aret tilbringer familien i
sommerhuset pa Tasinge

Familien bor i Korinth.
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Kommer ud i alle kroge

Lone Munk Nielsen er

okonomiansvarlig — her - Det er en fordel at vokse op med virk-
gennemfds kreditlisten sammen somheden, s& kan man bade prege og
med moderen, Else Kristiansen, lade sig inspirere. Det siger Gurli Rose.
der naesten dagligt stadig arbejder Hun har sit faste skrivebord i administra- Gurli Rose
pé maskinforretningens kontor. tionsafdelingen, men satter sig ofte i en
veerkforers stol og tager fra, nar der skal 54ar

ordnes timesedler og laves lonningsregn-
skab, og veerkfaorerne i ovrigt skal aflastes
for administrativt arbejde.

Har vaeret i virksomheden
som kontorassistenti 36 ar

Tager en torn i vaerkstedet
og aflaster vaerkforerne
med administrativt
arbejde

Hun har veeret i virksomheden i 36 ar
og har veeret med til at forvandle nye
opgaver til rutiner. Lige nu er det et nyt
telefonsystem, der skal pa plads.

eringsform fortsat, at man kan lade en
brugt maskine indgé i handelen, bade
nar den er ejet, og nér den er leaset.

Skal pa ferie pa Mallorca med sin ald- Vandreture og patch work
Kontanthandel ste datter og senere med sin 82-arige
- I vores AGCO-shop har vi en del kon- mor pa ferie i Blavand.

tanthandel. Det er »strog-kunders,
men vi har fortsat kunnet tilbyde lo-
bende méned plus 20 dages kredit til
vore faste kunder. Det er vi glade for,
selv om vi har méttet notere et par kon-
kurser undervejs.

Heden Maskinforretnings kunde-
kreds udvider sig i disse ar. Landbru-
get er karakteriseret ved, at brugene
bliver feerre, men storre. Der kommer
kommuner, institutioner og boligfor-
hed for finasiering, siger Lone Munk eninger til som maskinkgbere og som
Nielsen videre. Vi formidler leasing- kunder i serviceafdelingen.
aftalerne med AGCO, men har ikke - Senest har vi faet kirkegdrde som
noget at gore med kreditvurderingen. nye kunder. Her er ogsa brug for effek-
For landmanden betyder denne finasi-  tive have- og parkmaskiner.

Har bopl i Ringe
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~ Specialist i vediigehold
. af grenng.omréder
" og stub management
| '- Twiga HXF 3300

MULTI

Brak, grees, stub-
bearbejdning, militeer-

og lufthavnsomrader

Fra 1,6 - 8,2 m arbejds-
bredde

Robust maskine til
professionelt brug
Walterscheid Power Drive
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Dagene ligner hinanden,

men ikke to dage er ens

- Alt muligt har vi pa
hylderne. Det umulige har
vi i morgen formiddag,

siger Mik, der er
reservedelschefi Heden
Maskinforretning A/S.

® Nér de syv medarbejdere meder pé
arbejde om morgenen pa reservedels-
lageret i Heden Maskinforretning A/S,
kunne man fejlagtigt tro, at den dag, de
har foran sig, ligner den i gar. Men sa-
dan er det ikke.

- Der er ikke to dage, der er ens, fast-
slar reservedelschef Mogens Mikkelsen
- bedre kendt som Mik. Og han burde
vide det, for han har taget hul pa sit 35.
ar pa reservedelslageret i den midtfyn-
ske maskinforretning.

Revisorer og andre kloge har det med
at synes, at reservedelslagre er for sto-
re, men der tager de fejl, mener Mik. Og
rigtigt er det da ogsé, at der star megen
kapital i reservedele. Men han mener,
atreservedele og godt vaerktgj er alfa og
omega for en virksomhed som Heden.

42.000 varenumre

Reservedelslageret er pa 42.000 vare-
numre, som landmand, entrepreno-
rer og andre maskinforretninger har

gavn af. Reservedelslageret star via edb
i kontakt med Hedens leverandorers
hovedlagre. Lageret kan ogsa suppleres
med »dag til dag«-levering fra AGCO’s
hovedlager i Kebenhavn.

- Vi skal have det rigtige pa lager - det
er guld veerd, siger Mik. Fysisk er lage-
ret placeret pa over 1000 kvadratmeter,
hvoraf de fleste hylder er i to etager.

- Vore kunder og vort veerksted er af-
hengige af, at reservedelen er pa hyl-
den den dag, den skal bruges. Skal man
vente pa en reservedel, sa koster det
tabt arbejdsfortjeneste for vores kunde
og for vores verksted.

Ry for god service

- Manglende reservedele er uforeneligt
med god service, sa vi kan roligt sla fast,
at nar Heden har ry for god service, s&
skyldes det ogsa vores politik pa reser-
vedelsomradet.

- Nér det sd er sagt, sa er det natur-
ligvis op til os at se pa lagertid pa de
enkelte varenumre og fplge godt med
i forbruget og omsaetningshastighe-
den. Vi kan ogsa ved god tilretteleeg-
gelse hjemtage reservedele pa ugeba-
sis frem for fra dag til dag.

- Hasteordre er dyrere for os. Der
kommer ekstra omkostninger pd, og
vores avance er mindre. Det er jo ikke
kundens skyld, at vi ikke har den ef-
terspurgte reservedel, sd det ma vi
tage pa vores kappe, siger Mik, alias
reservedelschef Mogens Mikkelsen.

Efterspurgt lagerchef

Mik — alias Mogens Mikkelsen - kan man ofte finde mellem reolerne i He-
dens gigantiske lager. For gjeblikket er han ved at finde plads til oversky-
dende reservedele fra afdelingen i Rudkebing.
Han kan det med lagerstyring. Derfor er han ogsa efterspurgt i faglig sam-
menheng. Skal de overordnede strategier tilretteleegges i AGCO Danmark
A/S, som er en del af verdens storste producenter og distributerer af land-
brugsmaskiner, s& ma man have Mik med pa rad.
I faglig sammenhaeng har det bragt ham til Dubai, Spanien, Estland, Irland

og Letland.

Ferier og fridage tilbringer han sammen med hustruen Bente pa Emmer-
boelle Camping pa Langeland, hvor de er fastliggere.

Mogens Mikkelsen
56 ar

Kendt pa arbejds-
pladsen som Mik

Reservedelschef

Uddanneti autobranchen
Sergent i Forsvaret

Gift med Bente,
der arbejder pa OUH

Fastligger pa Emmerbelle
Camping pa Langeland

Familien er
bosat i Ryslinge

Har vaeret med det halve af vejen

Lars Aagaard har ikke jord
under neglene, og det
med at fa motorolie pa
handerne er heller ikke

lige ham. Da Lars Aagaard
for 25 drsiden komiilere i
Heden Maskinforretning,

var det helt tilfaeldigt.

® Forzldrene i Hillerslev syntes, at
drengen skulle finde en laereplads. Al-
lerede dengang var den unge Lars vild
med fodbold, og efter at have overvee-
ret en kamp mellem OB og Vejle horte
han tilfeeldigt om maskinforretningen
i Heden, og at de méaske manglede en
leerling.

- Jeg ringede hjem til Mogens Niel-
sen, der dengang var reservedelschef,
forteeller Lars Aagaard. Han var i bad,
og jeg matte ringe igen ti minutter se-

nere. Det gjorde jeg sd og fik en aftale
om et made. Vi snakkede sammen, og
jeg tog igen hjem. Dagen efter ringede
Mogens Nielsen, at jeg kunne begynde
den 14. juli 1987.

- Jeg er groet fast her, siger Lars Aaga-
ard. At det lige blev reservedele til land-
brugserhvervet, har jeg ikke noget spe-
cielt forhold til. Det kunne have vearet
biler, flyvemaskiner eller rumskibe.

- Men s& havde jeg nok ikke faet sa
mange gode kontakter til kunder og
kolleger, som jeg har her.

- Vi er alle sammen gamle i garde. Vi
har vores egen jargon, og vi har en
masse kundekontakter, som kommer
her jeevnligt. Det er et rart sted at veere.
Blandt kolleger i alle virksomhedens
afdelinger er Lars Aagaard kendt for sin
formidable hukommelse. Nar vaerkste-
det eller en kunde eftersporger en be-
stemt reservedel, sa kan det ofte veere
lettere at sporge Lars end at logge sig
ind pa computeren.

- De overdriver, siger Lars Aagaard. Det
er erfaring efter 25 ar mellem reolerne,
der teeller, siger en beskeden jubilar.

Lars Aagaard
43 ar

Medarbejder pa
lagereti 25 ar

Fodbold-fan med
karriere pa det lokale
hold i Hillerslev. Nu mere
pa tilskuerpladserne
ogved TV

Glad for at felge Tour
de France og Olympiaden
pa skarmen

Besat af amerikansk livs-
stil fra kyst til kyst og er
snart "on the road again”

Single og bosat i Ryslinge




Hos Heden Maskinforretning finder du et

stort have-park maskinprogram

KUHN BKE

Bagmonteret mulchmaskine til de fleste opgaver.
e Med y-slagler eller hammerslagler.
¢ Hgjdejustering via stgttevalse eller stgttehjul.

e Kan sideforskydes manuelt eller
hydraulisk (ekstraudstyr).

BKE 250, 2,50 m kr. 35.700,-
incl. stgttevalse AJ-—

og hammerslagler.

YANMAR
GE 350 4WD frontklipper

Uovervindelig i kuperet terraen! Med en effektiv teknik, auto-
matisk 4WD, veegtoverfgring, differientialespaerre og et meget
lavt tyngdepunkt er dette maskinen, som kan komme frem pa
selv de mest seje omrader.

Med 150 cm klipper med bagudkast og 35 hk Yanmar motor,
specialpris kr. 159.900,-




Traktorservice pa udebane

Ove Skregeskov var med,
da den lille gra Ferguson
kunne serviceres med

et top-neglesat, en tot
tvist og en dunk med

skifteolie. | dag—43 ar
efter — er servicevognen
spekket med elektronik
og specialveerkteo;.

® Ove Skregeskov er pa Langeland. Vi
finder ham i maskinhuset hos Svend
Arne og Bjarne Larsen i Humble, der
sammen har I/S Larsen Drift.

Den 59-drige servicemonter har
computeren pa skedet i forerhuset pa
en af gardens store Massey-Ferguson
traktorer. Det er en model 7485, som
skal have et stort eftersyn, lige efter bo-
gen, og en 5435, der skal have et storre
helbredscheck.

- Da jeg startede i Heden hos Kai og
Else Kristiansen som fejedreng og se-
nere som lerling, var traktorerne og
maskiner mere enkle, forteller Ove
Skregeskov. Service og vedligeholdelse
af den gamle gra Ferguson og de an-

I/S Larsen Drift
i Humble pa
Langeland har
i mange ar haft
Massey Ferguson
pa gdrden. Bjarne
Larsen her med en
MF 5435, som skal
have serviceeftersyn
af servicemontor
Ove Skregeskov.

L Wb,

Ove Skregeskov
59 ar

Har veeret ansat i
Heden Maskin-
forretning i hele sit
43-arige arbejdsliv

All round-
servicemonter

Ove Skregeskov
boriRinge

dre traktormeerker skete som regel pa
veerkstedet. Der var slet ikke elektronik
i de gamle traktorer og redskaber. Det
var handveerktej og manuelt arbejde,
og manglede vi noget, s& hentede vi det
pé lageret. Alt hvad vi skulle vide, stod
i manualen.

Hele Fyn som arbejdsplads
- I dag foregar 90 procent af arbejdet
ude ved kunden og er langt mere spe-
cialiseret. Der kan veere vinterdage,
hvor vi mé blive hjemme, men eller er
det af sted med servicevognen.

- Den megen ny elektronik er kommet

gradvist. Heldigvis. Der har jo veret for
en traditionel mekaniker af landbrugs-
maskiner at leere. Det har nu ikke veeret

noget problem. Vi har féet den tid og
kurser, som er nodvendige for at blive
fortrolige med de nye veerktojer.

- Laptoppen har ogsa hjulpet os me-
get til hurtig at indkredse, hvor even-
tuelle problemer var, sa vi kunne fa
tingene til at fungere igen, siger Ove
Skregeskov.

- Jeg kommer rundt pa hele Fyn. Det
er rart at mede kunderne pa deres
hjemmebane. Man far et indblik i deres
hverdag og en god snak undervejs.

\

ONSKE: Investering i effektive maskin
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LOSNING: Talleasing med din landbankmand

Det kan veere fornuftigt at over-
veje om dyrkningen af jorden
kan geres mere effektivt. Men
de ekonomiske forudseetninger i
landbruget eendrer sig konstant
ogsa pa individuelt plan. Maske
er det bedre for dig at lease end
at eje for tiden? Maske er der
andre muligheder.

Landbrugscenter Fyn
Telefon 45 12 43 60

Med udgangspunkt i dit plante-
avlslandbrug radgiver vi dig om,
hvordan du bedst muligt kan
sikre og effektivisere din bedrift
rent ekonomisk. Og apropos
effektivitet - sa kommer vi gerne
hjem til dig.

Det perfekte
makker




Prav vores
MF 7624
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PA RETTE TID OG STED

www.masseyferguson.dk

Prisvindende teknologi, innovation og udvikling samlet i en maskine
Generation 2 Stage 3b AGCO SISU POWER e3-motorer med SCR
— mere power, starre effektivitet, lavere braendstofforbrug.

Markedets bedste og mest avancerede transmission:
Kan leveres med Dyna-6 Eco semi-powershift eller Dyna-VT trinlgs.

Power Management med ekstra 25 hk
from MABSEY FERGUSON Det ultimative commando center for ubesvaeret kontrol og komfort

MF 7600. Din traktor. Din specifikation. Dit valg:
4 modeller fra 210 hk til 260 hk. 3 udstyrsniveauer: Essential, Effecient og Exclusive

,//A AGCO Finance:
AG

A3SQ  Markedets bedste finansiering :_

MASSEY FERGUSON er et globalt varemaerke under AGCO Corporation. Q/AAGCO Y
www.masseyferguson.com | www.agco.dk | Neermeste forhandler: TIf. 36 39 49 59  Your Agriculture Company MASSEY FERGUSON




Ansggning om
miljetilskud
inden 1/9-2012

Ekstra N

med

Professionel hedtvandsrenser med
20 m hgjtryksslange og Powerspeed
Vario dysergr.

Jubipris:

kr.19.995,-

® Tryk: 180 bar

e Vand: 960 I/time

* Flowstyret kontrolsystem
e Automatisk start/stop

Bestillingsnr.: 107146659
Vejl. pris: 39.589,-

POSEIDON 5-63

Udfordrer snavs og skidt overalt, og vinder
hver gang. En af markedets bedste og mest
brugervenlige koldtvandsrensere.

Jubipris:
e Tryk: 170 bar

* Vand: 1300 I/time kr. 9-995,'
e Intern kemiinjektor

e Automatisk start/stop

Bestillingsnr.: 301000965
Vejl. pris: 18.615,-

BRAVO GOLD PET PACK

Nar bern leger og hundehar flyver rundt,
er hjelpen nar.

Jubipris:

kr. 995,-

Nilfisk
ALTO

works for you

® 2000 watt
¢ 35 watt sugeeffekt for enden af rar
e 3,2 liter pose

e Arbejdsradius 10,2 m

Bestillingsnr.: 18451041
Vejl. pris: 1.386,-

Vi gnsker tillykke med 50 ars jubilaet og takker for det gode samarbejde

Med vores gedningsspredere kan du fa fuldautomatisk indsaning og dét uafhaengigt af terraenet og din ker-
selshastighed. Gedningsmengden stemmer derfor altid overens med gedningsplanen - det gi’r et professionelt
resultat og holder dine afgrader og din skonomi i topform.

bogballe €@

Spredere med vejeteknik kan leveres med beholdersterrelse fra 700-4.050 liter. Yderligere information hos Heden Maskinforretning eller pd www.bogballe.com
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Sikker etablering af
raps - pa ingen tid

LBV ol

i Kampagne tilbud NU!
Cultus 5 meter
Med 810 mm
gummipakkevalse
7 stk. overgemte

Cultus 3,5 m fas fra Kr. 129.800.,-
Kraever ca. 140 hk.

RO — A  — T

FOF W s T LT S —— T -

F A —

Vaderstad klare

alle opgaver !

- Saning med Rapid eller Spirit
- Skal du harve 5-15 eller 25 cm.
- Viderstad har lgsningen

- L

A : ".-*-_; | _' : ol o o S s
< - -Skal “ | — Med Swift ned til 15 cm 1 du dybt ca. 25 cm
; « — Carrier er lgsningen .~ *%y-Med eller uden pakker bag TopDown er lgsningen
e e e - ———ar

e

* 3 - : _-r;.- _ X

Néede du ikke at fé’% "en Rapid pa kampagnevilkar, ! Nf;ng%%EN
sa har vi i anledning af jubilzeet faet tildelt en 3 & 4 m maskine, S
som s&lges efter »Forst til molle princippet«




Vardi for kunderne
ervorb

For Heden
Maskinforretning er
hjernestenene taette
kunderelationer, gode

leveranderer og de
mange engagerede
medarbejdere, papeger
direkteren.

® - Vi skal som maskinforretning kun-
ne servicere maskinerne til en hver tid
og handtere at tage brugte maskiner i
bytte. Ellers kan importererne og fa-
brikanterne lige s& godt salge direkte
til landmendene. Vi skal kunne tilfore
kunderne veerdi. Det er vor berettigel-
se, vores vigtigste mal og forretnings-
idé.

Midlerne til at opfylde denne strategi
er teette kunderelationer, gode leveran-
dorer, en sterk produktpalette, samt
medarbejdere med de rette kompeten-
cer. Alt sammen er det omrader, som
Heden Maskinforretning er pd forkant
med, og som er med til at fundere
virksomheden i forhold til fremtidens
landbrug, understreger maskinhandler
og direktor Lars S. Kristiansen.

Siden han tiltradte i familievirksom-
heden i 1991, har strukturudviklingen i
primeerlandbruget veeret markant. Ma-
ske er kun en trediedel af kunderne til-
bage i dag, og samtidig er maskinerne
af helt andre dimensioner.

- Service er nogleordet for os. De store
maskiner skal kare, néar det geelder. Det
fastholder samspillet med kunderne,
bade i forbindelse med serviceaftaler
og eftersyn, eller hvis der sker nedbrud
i hojseesonerne, pointerer han.

Derfor er produkterne ogsd omhyg-
geligt udvalgt. Strategien hos Heden
Maskinforretning er at have fa og gode
leverandorer.

30

- Igennem alle
drene har vi
= varet begunstiget
af trofaste og
engagerede
medarbejdere,
understreger
direktor
Lars S. Kristiansen.

erettigelse ...

- Det giver steerke kompetencer i
forhold til produkterne og i forhold til
samarbejdet med leverandererne, un-
derstreger Lars S. Kristiansen.

Vigtigste ressource

Men allervigtigst er ekspertisen og er-
faringen hos medarbejderne. Det er en
afggrende ressource, fastslar direkto-
ren.

- I gennem drene har vi altid vere
begunstiget af gode medarbejdere. Og
vi har den glede, at de fleste heldig-
vis veelger at blive hos os, siger Lars S.
Kristiansen, der skenner, at omkring

80 procent af den nuvaerende arbejds-
styrke er udleert i virksomheden.

- Vi sgrger for kursus og efteruddan-
nelse og i det hele taget gode forhold
for medarbejderne. Samtidig meerker
Vi en meget stor entusiasme, ogsa ndr
det gér rigtigt steerkt i hosten og andre
hojseesoner.

Undgaet tab

Medarbejderstyrken er i dag pa om-
kring 50 ansatte, men var lidt storre,
for den finansielle krise for alvor ramte
fynsk landbrug i forbindelse med Fio-
nia Banks krak.

- Omsetningen faldt med en tredie-
del, og det har det veeret nogle bar-
ske ar efterfplgende. Heldigvis er der
gennem de mange ar opbygget en
god egenkapital, og med en god gko-
nomistyring og en tet kontakt med
kunderne har vi undgdet tab, siger Lars
S. Kristiansen og oplyser, at der i det
forgangne regnskabsar igen er plus pa
resultatlinien.

Efter et glidende generationsskifte
ejer han i daghalvdelen af aktierne i fa-
milievirksomheden. Hans to sgstre har
ogsa hver en andel, og foreldrene har
stadig en mindre aktiepost.
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Lars Stockbaek Kristiansen

52 ar, er @ldst af Else og
Kai Kristiansens tre bern

Maskinhandler og direkter,
ejer halvdelen af aktierne i
familievirksomheden.

Bor sammen med hustruen
Helle, som er lereruddan-
net, og barnene Signe pa
18 ogJonas 20 ar, i boligen i
forretningen i Heden

Lokal uden granser
Selv om Fyn og siden 1997 tillige Als og det sydestlige
Senderjylland er Heden Maskinforretnings primeere

markedsomrader, handles der ogsé i andre landsdele
og for den sags skyld ud over landets graenser.

- Iszer det at tage sterre brugte traktorer og redskaber i
bytte stiller krav til os og alle andre, som handler maski-
ner med landbruget. Derfor anvender vi i dag internet-
tet i udstrakt grad, nar det brugte skal afsattes, forteeller
maskinhandler og direkter Lars S. Kristiansen, og naevner
blandt andet Baltikum som et vigtigt marked.

Lars Kristiansen er oprindelig uddannet som agrareko-
nom pa Neaesgéard Agerbrugsskole og som maskiningenior
pé Odense Teknikum. Efter 10 ar i udviklingsafdelingen
hos Kverneland i Fraugde kom han hjem til direkterpo-

steni1991.

- Men vi er meget ydmyge overfor vore primeromrader,
hvor kunderne gennem alle 50 ar har vaeret loyale, under-
streger anden generation i Heden Maskinforretning A/S.
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Hos Heden Maskinforretning finder du
effektive maskinlasninger

Seedflex saskaer E 'E Venta NC Combiliner rotorharve-sakombination

KUHNs nye skiveskaersarrangement, som = Satanken er monteret langt fremme for lavt Igftekraftbehov. Rotorharven kan arbejde frit
anvendes pa en lang raeekke KUHN s&@maskiner. ved mgde med jordfaste sten. Det giver mindst mulig belastning af rotorharven, selv nar

Se Seedflex filmen: Scan koden eller ga ind pa den store 2.000 Itr. sdtank er fyldt. Med preecis cellehjulsdosering fra 1,5 til 430 kg/ha.

www.mi.dk /seedflex Venta NC 3004 Combiliner 3 m incl. Steellinervalse, kr. 407.600,-

Optimer+ diskharve Megant tandsédmaskine

Til all-round jordbearbejdning fra 3,0 til 7,50 m, f.eks.: Et godt skonomisk alternativ til traditionelle sdkombinationer.
@verlig jordbearbejdning og pakning i forbindelse med e 6 modeller fra 4 til 6 m arbejdsbredde.
sabedstilberedningen. e 4 s3buller sikrer god gennemgang.

Klarggring til efterafgrode eller til det "falske s&bed”. e 1.800 Itr. sdtank og 12,5 til 15 cm raekkeafstand.
Dybere jordbearbejdning med en god opblanding af jord, Megant QS 450, 4,5 m kr. 283.400,-
stub- og planterester.

Optimer+ 303, 3 m med T-ringsvalse, kr. 128.200,-

Master lift- og frontplove

e Master 152 liftplov med 3-5 furer og frontplov med 2-4 furer.

e Non Stop Hydraulisk stensikring. Systemet er beskyttet i
&sens rammeprofil og trykket kan justeres efter behov.
Skr8t monterede &se sikrer minimale belastninger.
Hovedbolten for hver fure sidder lige foran 8sen - perfekt i
traeklinien.
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I MARKEN

1962 - 2012

50% rabat

10 stk. Heden pa et storre parti

220 cm gardriver med 2 raekker kraftige

efterharvept:':ve:':jkerkr 4 000 _ AG Co profiltgj

Og sa far du lige en
HEDEN - kasket med i kabet!

1 stk. MF 42-20SD
20 hk Hydro m/107 cm klipper
- el start mm

« 15.000,-

GF 502 vender
- e m/4 rotorer m/6 arme, hydr. opklap

- arbejdsbredde 500 cm
KATE8 4 m frontarabb Vores AGCO shop bugner af 40.000
- - ta'::defo“ grubder  mange andre gode tilbud i disse dage 1stha ke ,
m/hydr. stenudlgser
1stk.demo akr. 90-000,' II bornene!

[ 5 stk. EASY-LINE TP105 '
have-trailer i byggesae

AGCO P t|pbar:[t lad - ga}ll\s/;a?nlser:at
frontvaegts- AL 105 B 4 om et :
kIOdS (Kan ikke indregistreres) & ‘ : ]
5 stk. 1.100 kg ......a kr. 6.500,- _ )
5 stk. 900 kg ......... akr. 9.000,- Pr. stic k. 1 500 swurze  PrStkkr 1 75

Hardi Rygsprajte
Kompressor 15 lters. Jubil PRI 1
Normalpris . Jubil:ienmsPRIS :
» KGK 90/5522 kr. 1.610;- Model EC 55 varmekanon
kr 1 099 - med skorsten

20 liters. 47318 kcal/h / 55 kW

T 65 Itr. >
. . Normalpris . : g
]ﬂ_l_ — Ju bilienmsPRIS kr. 1.75(‘)),- Jubil:eumsPRIS B Jubil:eumsPRIS POk

kr. 7.495,' kr. 1 -1 99,' kr. 1 0.900,' 5 stk.

i P Simplicify 3 stk. Danuser Pzlebor
ZeroTurn 2450 Hydro Model 620/40 incl. T2
: med 24 hk 2 cyl. B&S V-Twin motor, hydro-

| JubilienmsPRIS BEY 52 1 0.000,'
statisk transmission, affjedret foraksel,

el-start, el-tilkobling af Klipper, klippebredde o BAN | SR B:)rsne le for do

125 cm, venderadius 0 cm R : 6" (15CM) ceeeeeeeeeeiiiiieeeee, kr. 2.000,-
til Jubil:enmsPRIS ! b 9" (22,5 CM) evreoeeeeveeeerereen, kr. 2.500,-
12" (B0 CM) e kr. 3.000,-

. 27.999 sk .............................. . 3.500,-

Selges efter "forst til molle”

Alle ovenngevnte priser er excl. moms

Se endvidere vores ovrige jubileeumstilbud i Landbrug Fyn - tirsdag den 7. august.

Jubilzzumstilbud gaelder fra 13. - 18. august - Sa leenge lager haves!



